IED) EXPANSAO

AURATEC FEZ 10 ANOS E
MUDA PARA NOVA PLANTA

O aniversario no ano passado marcou uma data importante para a empresa.

Em pleno processo de mudanca de instalacoes, a Auratec

J& esta pensando nos planos para os proximos dez anos

etronio Cunha dos Santos Ju-
P nior, atual diretor comercial,

fundou a Auratec em 2007
com o objetivo de ousar no mercado
de estruturas metédlicas para eventos.
Desde entdo, a empresa tem lancado
produtos e formas de operar inova-
doras, do processo produtivo até o
atendimento ao cliente. Inicialmente,
o objetivo era democratizar o acesso a
estruturas, focando clientes e eventos
de pequeno e médio porte. Com o ama-
durecimento da empresa e o desenvol-
vimento de tecnologias e processos,
foi natural o caminho para atender
também os clientes de grande porte
e megaeventos. “Hoje, apds alcancar-
mos um nivel técnico elevadissimo,
temos portas abertas para trabalhar
com projetos especiais, inclusive em
outros mercados. Ainda assim, conti-
nuamos fiéis as nossas origens, aten-
dendo bem de iniciantes a referéncias
do mercado”, contou Petrénio.

Foco em estruturas

O diretor comercial lembra o comeco
da histéria: “Comec¢amos no mercado
de locacdo de equipamentos e nele
enxergamos a oportunidade de in-
gressar na fabricacdo de estruturas.
Eramos clientes de pequeno porte e
nao conseguiamos comprar estrutu-
ras, assim como os demais concor-
rentes do nosso tamanho. A partir
dai, resolvemos inverter o caminho,
saindo da posicdo de locador para

sermos fabricantes. Deu certo!”
Desde 2012 a empresa trabalhava
com duas unidades, sendo uma dedicada
exclusivamente a fabricagéo e outra para
o comercial/administrativo e expedigéo.
Agora, a Auratec estd inaugurando um
novo espago, que reune toda a empresa
numa so6 planta na cidade de Betim, MG.
Sao mais de 3.000 m” de 4rea construida,
que abrigam até cem pessoas, de todos
os departamentos da empresa. “Desde
o carnaval tudo ja estd funcionando no

novo endereco’, disse Petronio.

Em relacgéo a fdbrica, a empresa con-
ta com duas linhas de producdo: uma
dedicada a estruturas em aco e a outra
a estruturas em aluminio. H4 mdqui-
nas nacionais e importadas, incluindo
duas linhas de solda robotizada, uma
exclusividade da Auratec no Brasil.

Primeira década
0O ano de 2017 marcou um aniversa-
rio importante para a empresa. Fo-
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ram os dez primeiros anos
de participagdo no mercado.
“Fechar a primeira década
é uma conquista importan-
te para nés, ainda mais es-
tando inseridos no mercado
brasileiro e tendo passado
por duas crises econdmicas
em tdo pouco tempo. Simul-
taneamente, nossa respon-
sabilidade é cada vez maior
para continuar com brilho
nos olhos e estar sempre ou-
sando e inovando”, comen-
tou Petronio.

Como parte da celebracdo,
a Auratec apresentou um selo
comemorativo em 2017 que
deu inicio a uma nova identi-
dade visual e a um novo site,
que entrou no ar em fevereiro
e foi tdo impactante quanto o
primeiro, 14 em 2008. A empresa
fez uma grande campanha no
més de aniversario, focando os
clientes que a acompanharam
desde o inicio, envolvendo redes
sociais e promogoes. Ainda na
Expomusic 2017 montaram dois
estandes com a temdtica dos 10
anos, além de comemorar inter-
namente com a equipe. Tam-
bém jé comegaram a planejar os
préximos dez, adiantando que a
exportacdo estd na pauta para o futuro.

“Em 2010 fizemos 0 nosso primeiro
planejamento de longo prazo, e a épo-
ca objetivavamos alcangar em 2014 o
status de referéncia como fabricante
de estruturas no mercado brasileiro.
Hoje somos considerados uma gran-
de referéncia, com uma abrangéncia
nacional consolidada, diversos ca-
nais de atendimento, mais de 20 mil
clientes ativos, com o maior portf6-
lio de produtos entre os fabricantes
brasileiros, a planta fabril mais mo-
derna do Pais e uma série de outros
indicadores que nos deixam conten-
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A Auratec esta

inaugurando um novo
espaco, que reunira

toda a empresa
numa so planta na

cidade de Betim, MG

tes, mas ainda mais motivados para
os préximos dez anos!”, enfatizou.

Acompanhando tendéncias

Com equipamentos de dudio e ilumi-
nacdo menores e mais compactos, a
empresa estd percebendo uma neces-
sidade atual diferente para a monta-
gem. Petronio explica: “As estruturas
sdo produtos auxiliares no mercado
de eventos, ou seja, somos um nicho
de mercado acoplado a enorme loco-
motiva que é o mercado de entreteni-
mento no Brasil. Sendo assim, nosso
dever néo é reinventar o nosso nicho,

0 mais recente

Ano passado, a Auratec
lancou uma linha de Barri-
cadas e o modelo de trelica
AL-P38. Além disso, foram
atualizadas as linhas A25,
AL-P30 e AL-P50.

Em 2018 a empresa pro-
mete mais lancamentos

e atualizacoes, que serao
divulgados ao longo do ano.

mas acompanhar as tendén-
cias do mercado que nos sus-
tentam. Isso significa estar
alinhado com as tendéncias
dos nossos clientes no mer-
cado local e acompanhar a
movimentacdo do mercado
global. Por exemplo, temos
observado nos tltimos anos
que o custo de logistica e méo de
obra esta cada vez maior para os
nossos clientes, e isso nos leva
a desenvolver produtos e solu-
¢Oes que exijam equipes mais
compactas, menor espago para
transporte e armazenamento
e maior durabilidade. Os equi-
pamentos de som e iluminagio
estdo cada vez mais leves, por-
tanto ndo adianta focar ‘tram-
bolhos’ para capacidades de
carga cada vez maiores. Ao mes-
mo tempo, os eventos exigem cada vez
mais qualidade estética, e precisamos
apresentar solugdes especiais que per-
mitam uma diferenciagdo por parte
do nosso cliente e assim por diante.
E assim que a gente faz: trabalhamos
para antecipar ou responder rapida-
mente as necessidades do mercado em
vez de tentar fazer todo o mercado se
adaptar as nossas invengdes”.

Mais informacoes
auratec.com.br
] Auratec




